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Cuvânt înainte 

 

òC©nd o companie ´ɼi bazeazł aproape ´ntreg business-ul pe un model prin parteneri, este 

evident cł efortul pus ´n dezvoltarea relaˮiei cu aceɼtia este o prioritate de top. Pentru Microsoft, 

a avea parteneri puternici, competenˮi ɼi foarte bine pregłtiˮi este o activitate ´n care ne 

implicłm cu toˮii ɼi, ´n acest scop, ´ncercłm sł mobilizłm cele mai valoroase resurse. Sunt foarte 

´ncrezłtor ´n competenˮele partenerilor noɼtri ɼi cł relaˮia de parteneriat cu Microsoft aduce 

beneficii majore ambelor płrˮi implicate." 

 

Cłlin Tatomir 

General Manager 

Microsoft România 

 

 

òPrin ceea ce facem la Microsoft ´ncercłm sł oferim partenerilor toate resursele de care aceɼtia 

au nevoie pentru a rłspunde cu profesionalism ɼi eficacitate la nevoile clienˮilor. De la training-

uri ɼi p©nł la suport de v©nzłri, licenˮiere ɼi marketing disponibile prin portalul de parteneri, o 

´ntreaga suitł de beneficii sunt la dispoziˮia partenerilor pentru a-i ajuta sł ´ɼi desfłɼoare 

activitatea c©t mai eficient. Alłturłm acestor resurse disponibile efortul nostru ne´ncetat pentru 

a identifica noi modalitłˮi de a veni ´n ´nt©mpinarea partenerilor cu noi iniˮiative ɼi campanii 

prin care sł creɼtem business-ul ´mpreunł." 

 

Florian Ivan 

Partner Strategy Manager 

Microsoft România  

 

 

  


