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Cuvant Tnainte

0COnd o companie " r1i b a z-elpezuh moag priopapereri,’estet r eg busi ness

evident c¢ct efortul pus “n dezvoltarea rela”iei cu acertia este o prioritate de top. Pentru Micr
a avea parteng i puternici, competen”i ri foarte bine pregtti”i este o activitate “n care ne

implictm cu to”ili ri, “n acest scop, “ncerctm st mobiliztm cele mai valoroase resurse. Sunt foa
“"ncrezttor “n competen”el e part enMigosdftaducenor t r i ri ct rela”ia de parteneriat cu

beneficii maj ore ambelor ptr?”i i mplicate."

Ctlin Tatomir

General Manager
Microsoft Roméania

OPrin ceea ce facem la Microsoft “ncerctm st oferim partenerilor toate resursele de care acergti
au nevoie pentru a ritispehideaciut preflai oeadvilker ¢lien”ilor. De | a training

uri r1i poG&nt | a suport de vOnztri, l|licen”iere i marketing disponibile prin portalul de partener
"ntreaga suitt de beneficii sumtj ultaa citspogzi "dieass fpgrotaereer i | or pentru a

activitatea c©t mai eficient. Altturtm acestor resurse disponibile efortul nostru ne’  ncetat pentru

a identifica noi modal itt”i de a veni “n “"ntO©mpinarea partenerilor cu noi ini”iative i campani

prin care st -ofrefmpmeboki hess

Florian Ilvan

Partner Strategy Manager
Microsoft Roméania



